APPUNTAMENTI IN PRESENZA NEL 2022
MARCHIO RALERI SRL - PROMOZIONE SUI
MERCATI INTERNAZIONALI

Descrizione del progetto

RALERI SRL intende proseguire il suo percorso di sviluppo aziendale attraverso
una strategia di marketing che coniughera le attivita di promozione sul web a
presenze fisiche in occasione di eventi ad elevata specializzazione merceologica.
In particolare questo progetto ci ha supportato nella partecipazione a DATE, evento
per occhialeria di design a Firenze, e la fiera internazionala SKIPASS, evento
trainante del settore neve, tenutasi a Modena.

Obiettivi

L’obiettivo € di avviare nuove relazioni commerciali per le svariate tipologie di
clientela in grado di allargare le opportunita di business e portare ad un incremento
del fatturato del 15% relativo alle business unit delle montature da vista e delle
maschere sportive.

Risultati

Grazie alla partecipazione agli eventi promozionali b2b in presenza e stato
possibile stringere relazioni di affari che pottranno garantire nel 2023 un maggiore
ritorno in termini di ordini e di risultati commerciali.
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